
 

TELMOTOR E CEBI, LA COLLABORAZIONE 4.0 CHE 
AUMENTA LA PRODUTTIVITÀ DELLA MACCHINA RTT 

 
Il drive S120 Siemens e il PLC s7-1500 i due sistemi in grado di 
migliorarne in profondità il rendimento. Da Telmotor, società 

specializzata in sistemi di automazione industriale, consulenza e 
assistenza in ogni fase, dalla progettazione al postvendita 

 
Bergamo, 13 maggio 2021 – Si chiama RTT, è una macchina raddrizza e taglia tubi. Cebi e 
Telmotor - PMI ad alto contenuto innovativo forti di una collaborazione che va indietro nel 
tempo - ne hanno aumentato rapidità, precisione e flessibilità, rendendola più efficiente. 
Cebi, la società brianzola fondata nel 1992 a Cesano Maderno, si occupa della produzione, 
dello sviluppo e della manutenzione di macchine speciali. Telmotor è nata a Bergamo nel 
1973, oggi conta dieci sedi, è costituita da due business unit (Industry Automation, Energy 
Solutions & Light Consulting) e tra i tratti distintivi ha anche una grande capacità di 
affiancare il cliente in tutte le fasi, da quella progettuale fino alla post vendita.  
 
Questo è quanto accaduto anche in questa occasione. I tecnici di Cebi e Telmotor hanno 
lavorato fianco a fianco sia sul piano software che sull'hardware, individuando nel 
drive S120 Siemens e nel PLC s7-1500 i due sistemi in grado di migliorare in profondità il 
rendimento della macchina RTT raddrizza e taglia tubi.  
 
Particolare attenzione è stata posta anche al cablaggio del bordo macchina, reso più 
intelligente tramite la tecnologia I/O link Balluff, un potente interfaccia in grado di 
migliorare ulteriormente la qualità del processo. «Cebi ha mostrato grande disponibilità al 
cambiamento e noi abbiamo fatto il massimo sforzo per garantire una consulenza di 
massimo livello - spiega Fabio Cressoni di Telmotor -. È stata questa stretta collaborazione 
a far sì che si ottenesse un risultato importante. La nostra consulenza inizia dalla ricerca 
dei prodotti migliori per far funzionare meglio la macchina e continua anche nella 
fase di messa in servizio e di postvendita».  
 
«Noi possiamo offrire ai nostri clienti una gamma completa di macchine ed attrezzature con 
la sicurezza di garantire un alto livello di tecnologia ed una grande affidabilità - afferma 
Paolo Asnaghi di Cebi Hi Tech -: prodotti personalizzati, studiati in funzione delle particolari 
richieste dei clienti».   
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About Telmotor SpA 
 
Telmotor SpA nasce a Bergamo nel 1973 come azienda specializzata nelle forniture elettriche e nella distribuzione di prodotti e 
marchi di qualità per l’automazione industriale. Negli anni Telmotor ha progressivamente ampliato le proprie competenze al settore 
della distribuzione di energia, all’illuminazione, alla building & home technology e alle energie rinnovabili, gestendo soluzioni 
integrate ad ampio raggio per il mondo dell’industria, delle infrastrutture e del terziario. Costituita da due grandi Business Unit - 
Industry Automation, Energy & Lighting Solutions – Telmotor oggi conta ben nove diverse sedi aziendali e 320 collaboratori, 
raggiungendo un volume di affari superiore ai 134 milioni di euro. L’alto profilo tecnico dell’azienda, il personale qualificato e in 
costante aggiornamento, l’attitudine al problem solving, l’accurata e attenta selezione dei marchi e dei prodotti gestiti, la rapidità del 
servizio, la consulenza al cliente e l’attenzione alle evoluzioni del settore sono i tratti distintivi della filosofia aziendale che hanno 
reso Telmotor un punto di riferimento del settore a livello internazionale. Telmotor è l’unico Distributore Solution Partner Siemens 
nelle Divisioni Digital Factory e Process Industries and Drives ed Approved Partner Value Added Reseller Siemens, oltre a essere 
Preferred Distributor di Universal Robots. La professionalità dell’azienda è inoltre riconosciuta da altri prestigiosi partner, come 
Rittal che ha assegnato a Telmotor la Certificazione Industry Solution Advanced, Sick che ha qualificato Telmotor come Elite 
Distributor Partner e Balluff che identifica l’azienda come Solution Partner. 


