PAESE :ltalia

GIORNALE o=
DI BMSCM SUPERFICIE :30 %

» 22 febbraio 2022

AUTORE :N.D.[J

A cura di SPM Pubblicit
Le partnership. Cyber security, building automation, robotica, virtual commissioning e intelligenza artificiale

L'innovazione in ogni settore come asset distintivo
Da Telmotor nuove soluzioni digitali integrate

s Con Telmotor il fu-
turo € gia presente. Non & uno
slogan, & lastoriadiun'azienda
nata a Bergamo nel 1973 per
occuparsi di forniture elettri-
che e distribuzione di prodotti
e marchi di qualita per I'au-
tomazione industriale e che
oggi conta dieci filiali, ha 320
dipendenti e un volume d'af-
fari di 177 milioni di euro. In
quasi cinquant'anni di storia
aziendale la costante atten-
zione al cambiamento e all'e-
voluzione del mercato hanno
portato Telmotor ad ampliare
progressivamente le proprie
competenze al settore della
distribuzione di energia, all'il-
luminazione, alla building &
hometechnology ealleenergie
rinnovabili, gestendo soluzioni
integrate ad ampio raggio per
il mondo dell'industria, delle
infrastrutture e del terziario.

«| nostri tratti distintivi sono
sempre stati servizio tecnico,
soluzioni integrate, innovazio-
ne - afferma Bruno Sottocor-
nola, consigliere delegato di
Telmotor -. E in questo modo

che siamo riusciti a crescere
neltempo, dandorisposta pun-
tualeallerichiestedeiclienti.In
Telmotor il 30% del personale
€ rappresentato da tecnici, una
peculiarita di cui andiamo fieri.
In tale contesto, alimentato da
sistematica formazione e mes-
sa al centro delle competenze,
la proposta di soluzioni inte-
grate e capacita di innovare
vanno a braccetto».

Oggi, forte di questo modo di
stare sul mercato, Telmotor
fa un ulteriore passo in piu,
creando a maggio 2021 Digin-
nova, un network di PMI inno-
vative per proporre soluzioni
digitali e avanzate nell'ambito
reti e cyber security, building
automation, robotica, virtual
commissioning, intelligenza
artificiale. «L'evoluzione digi-
tale & un passo fondamentale
per la capacita di competere e
di crescere delle PMI italiane
- sottolinea Sottocornola -, &
su guesto piano che si gioca la
tenuta e la crescita dell'intero
sistema Paese. Un’evoluzione
che ha pero bisogno di esse-

re sostenuta da competenze
adeguate, specialistiche e tra-
sversali allo stesso tempo,ed &
per questo che, comeTelmotor,
abbiamo deciso di creare delle
partnership con aziende a noi
complementarix».

ILNETWORK «DIGINNOVA»
Dall'idea alla realizzazione, il
network «Diginnova» & oggi
unarealtainevoluzione.Conla
bresciana ITCore, societa spe-
cializzata nell'lct, la partner-
ship con Telmotor ha |'obietti-
vo di offrire al mercato servizi
integrati per la digitalizzazio-
ne e la sicurezza dei sistemi
dell'Operational Technology.
Le due societa hanno creato
un rapporto sinergico, in grado
di produrre risultati superiori
alla semplice sommatoria. Con
la veronese Redi la collabora-

zione stretta riguarda invece
la Building Automation ma la
logica & la stessa: creare rela-
zioni e partnership in grado di
ampliare competenze e servizi
da mettere a disposizione del
cliente sempre piu alla ricerca

di soluzioni integrate. Analogo
¢ il percorso che a breve por-
tera alla creazione di ulteriori
partnership specifiche per am-
biti quali la Robotica, il Virtual
commissioning e I'Intelligenza
artificiale.

Gia oggi Telmotor & in grado di
proporre servizi in ambito di
automazione industriale, robo-
tica collaborativa, Energy&Li-
ghting Solutions, efficienza
energetica. Il network creato
ha il fine di accrescere ancora
di piU la quantita e la qualita
dei servizi. «Un network aper-
to - sottolinea Sottocornola -.
Con alcune imprese abbiamo
gia creato partnership, con al-
tre abbiamo contatti in via di
definizione ma siamo aperti a
proposte di collaborazione e a
nuove sinergie. L'importante &
chevalori e visione siano i me-
desimiz».

Valore aggiunto ulteriore di
questo network sono le com-
petenze, ma anche le relazioni
che i nodi della rete gia hanno
neiterritoriincuisono presenti.
Solo Telmotor pud vantare una

rete interna di 120 tecnici spe-
cializzati, 55 commercialieuna
rete esterna di oltre 10.000
clienti. Le nuove sinergie am-
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plieranno orizzonti e prospet-
tive. Lastorianonverradimen-
ticata, anzi. «Continueremo
con tenacia e determinazione
-ricorda Bruno Sottocornola-a
dare forza alla nostra identita,
al nostro tratto distintivo, al
nostro core business, ma ab-

biamo il dovere di cogliere le
nuove sfide e perseguire con
visione le evoluzioni e le no-
vita che caratterizzano il no-
stro mercato. Da queste radici
solide si & sviluppato un fusto
forte, sono cresciuti | rami sul
territorio, si @sempre guardato
alcielocome a un orizzonte da
cui trarre energia. Con Telmo-
tor, il futuro & gia presente. Da
50 anni a questa parte»,

Bruno Sottocornola, consigliere delegato di Telmotor
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