
Lepartnership.Cybersecurity,buildingautomation,robotica,virtualcommissioninge intelligenzaartificiale

L’innovazioneinognisettorecomeassetdistintivo
DaTelmotornuovesoluzionidigitali integrate

Con Telmotor il fu-

turo è giàpresente.Non è uno

slogan, è lastoriadiun’azienda
nataaBergamonel1973 per

occuparsidi forniture elettri-

che edistribuzionedi prodotti

e marchi di qualità per l’au-
tomazione industriale e che

oggi contadieci filiali, ha320
dipendentie un volumed’af-
fari di177 milioni di euro.In

quasi cinquant’annidi storia

aziendalela costante atten-

zione alcambiamentoe all’e-
voluzione del mercatohanno

portatoTelmotor adampliare

progressivamentele proprie

competenzeal settoredella

distribuzionedi energia,all’il-
luminazione, alla building &

hometechnologyealleenergie

rinnovabili, gestendosoluzioni

integrateadampio raggio per

il mondodell’industria, delle
infrastruttureedelterziario.

«I nostri tratti distintivi sono

semprestati servizio tecnico,

soluzioni integrate,innovazio-

ne - afferma BrunoSottocor-

nola, consiglieredelegatodi

Telmotor -. È in questomodo

che siamo riusciti a crescere
neltempo,dandorispostapun-

tuale alle richieste deiclienti. In

Telmotor il 30%del personale

èrappresentatodatecnici, una

peculiaritàdi cuiandiamofieri.

In tale contesto,alimentatoda
sistematicaformazione emes-

sa alcentrodellecompetenze,

la propostadi soluzioni inte-

grate ecapacitàdi innovare
vannoabraccetto».

Oggi, forte di questomodo di

staresul mercato,Telmotor

fa un ulteriore passoin più,
creandoa maggio 2021Digin-

nova, unnetworkdi PMI inno-

vative per proporresoluzioni

digitali eavanzatenell’ambito
reti e cybersecurity,building

automation, robotica,virtual

commissioning, intelligenza

artificiale. «L’evoluzione digi-

tale èunpassofondamentale

perlacapacitàdi competere e
di cresceredelle PMI italiane

- sottolinea Sottocornola-, è
suquestopianochesi gioca la

tenutaela crescita dell’intero
sistemaPaese.Un’evoluzione
che haperò bisognodi esse-

re sostenutada competenze

adeguate,specialistiche e tra-

sversali allostessotempo, edè
perquestoche,comeTelmotor,

abbiamodeciso di crearedelle

partnershipcon aziendea noi

complementari».

ILNETWORK «DIGINNOVA»
Dall’idea alla realizzazione,il

network «Diginnova» è oggi

unarealtàinevoluzione. Conla

brescianaITCore,societàspe-

cializzata nell’Ict, la partner-

ship conTelmotor ha l’obietti-
vo di offrireal mercatoservizi

integratiperla digitalizzazio-

ne e la sicurezzadei sistemi
dell’OperationalTechnology.

Le duesocietà hanno creato

unrapportosinergico, ingrado

di produrrerisultati superiori

alla semplice sommatoria.Con

la veroneseRedi la collabora-

zione stretta riguardainvece

la Building Automationmala

logica è lastessa:crearerela-

zioni epartnershipin gradodi

ampliarecompetenzeeservizi

da mettereadisposizionedel

cliente semprepiù alla ricerca

disoluzioni integrate.Analogo

è il percorsoche a brevepor-

terà alla creazionedi ulteriori
partnershipspecificheperam-

biti quali la Robotica, il Virtual

commissioning e l’Intelligenza
artificiale.

Giàoggi Telmotor è ingradodi

proporre servizi in ambitodi

automazioneindustriale,robo-

tica collaborativa,Energy& Li-

ghting Solutions, efficienza
energetica.Il network creato

ha il fine di accrescereancora

di più la quantitàe la qualità

deiservizi. «Unnetwork aper-

to - sottolinea Sottocornola -.

Con alcuneimpreseabbiamo

giàcreatopartnership,con al-

tre abbiamocontatti in via di

definizione masiamoapertia
propostedi collaborazione ea
nuovesinergie. L’importante è
chevalorievisionesianoi me-

desimi ».

Valore aggiuntoulteriore di

questonetwork sonole com-

petenze, maanchele relazioni

chei nodi dellarete giàhanno

neiterritori incuisonopresenti.

SoloTelmotor puòvantareuna

reteinternadi 120tecnici spe-

cializzati, 55commerciali euna

rete esternadi oltre 10.000

clienti. Le nuovesinergieam-
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plierannoorizzonti e prospet-

tive. La storia non verràdimen-

ticata, anzi. «Continueremo

con tenacia e determinazione

- ricorda BrunoSottocornola - a

dare forzaallanostra identità,

al nostro tratto distintivo, al

nostro core business, ma ab-

biamo il dovere di coglierele

nuove sfide e perseguire con

visione le evoluzioni e le no-

vità che caratterizzanoil no-

stro mercato. Da queste radici

solide si è sviluppatoun fusto

forte, sono cresciuti i rami sul

territorio, si è sempreguardato

al cielocome aun orizzonte da

cui trarre energia. Con Telmo-

tor, il futuroègià presente. Da

50 anni a questa parte ».

Bruno Sottocornola,consiglieredelegato di Telmotor
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