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Unbrillantemodellodi impresa
sottoil segnodell'innovazione
L'ANIMA PROGETTUALESI CONCRETIZZA NELL'OFFERTA DI CONSULENZA AI CLIENTI E NELLA PROPOSTADI SOLUZIONI INTEGRATE

Telmotor
vuol dire innova-

zione. Se il nome dell'a-
zienda specializzata in

industry automation, energy
and lighting solutionsviene as-

sociato a tutto ciò che riman-

da alla capacità dì leggereein-

terpretare il futuro, piegando-

lo alle esigenze di ogni singo-

lo cliente per trasformarlo in

un presenteconcreto,è perché
La societàha sempre guarda-

to aL nuovo cheavanzacome a
un'opportunità dacogliere.

LA STORIA
L'innovazione, eLemento carat-

terizzante di Telmotor, il DNA

che la identifica agli occhi del
mercato,ha radici profonde, e

risaLe aL 1973 quandoUgo Sot-

tocornola, fondatoreeoggi pre-
sidente di una realtà che van-

ta 320addettidi cui oltre 100
impegnati nel settore tecnico,
177 milioni di fatturatoe 11se-

di sparsesulterritorio naziona-

le, seppeconsiderarei primi se-
gnali delLa rivoluzione tecno-
logica applicataalle macchi-

ne e agli impianti alla stregua
di un'autenticasvolta epoca-
le. "Cavalcando l'onda di que-

sta sua intuizione - racconta
Bruno Sottocornola, consiglie-

re delegatoe direttore finan-

ziario di Telmotor - L'azienda è

progressivamente diventata
un punto di riferimento per im-

prese eprofessionisti che ope-

rano nelcampo della fornitura
di prodotti di alta gamma per

l'automazione industriale, del-

la progettazionee della realiz-

zazione di impianti elettrici civi-

li ed industriali, dei sistemidi il-
luminazione funzionale edeco-

rativa, nonché nel settore del-

le soluzioni per la distribuzio-

ne dell'energia. IL nostro trat-

to distintivo è inequivocabil-
mente rappresentatodaunfor-

te orientamentoall'innovazio-
ne - sintetizza Sottocornola-
da un'anima progettualechesi

traducein versatilitànell'offer-

ta di consulenza e servizio tec-
nico e nellapropostadi soluzio-

ni integratein grado di rispon-
dere alLe specifiche esigenzedi

ognidiente".

I PROGETTI
Questafilosofia di approccio al
mercato,oltre adesserela ra-
gione di fondo per la quale Tel-

motor viene percepita come
una realtà propositiva e dina-
mica, siè concretizzatain part-

nership avviate o in fasedi av-

vio con imprese attive nei set-
tori deLl.e reti e deLLa cyberse-

curity, delLa building automa-

tion edella robotica, del virtual

commissioningedell'intelLigen-

za artificiale. Ha preso cosìfor-

ma Diginnova, un network di

PMI apertoeintegrato, fatto di

competenzeedi specializzazio-

ni complementari daaffiancare
ai servizi Telmotor giàattivi.
La volontà di garantiresempre
più valore aggiunto ha inoltre
portatoalla creazionedi Next,il
portalededicato a tutti i servizi
digitali, una piattaformaonline
che rivoLuziona La custom expe-

rience dei clienti. "Siamo i primi

distributori Siemens in Italiaad

avereinstallato il Configurato-

re DT - puntualizza Sottocor-

nola - attraverso Next, acces-

sibile direttamentedaL nostro

sito, è possibile configurare in
3D gli azionamenti, eseguire un

download direttodeLle specifi-
che tecniche,scegliere i prodot-

ti giusti, importarli in un carrel-

lo eacquistarli",

CONSULENZA SU MISURA
Telmotor, varibadito, non ètut-
tavia un'azienda votata unica-

mente aLLa distribuzione, èuna
realtà chefa della consulenza

e del servizio tecnico due car-

dini basilari. "Che cosati serve
ecomevorrestifarlo?" è la do-
manda che i commerciali di TeL-

motor pongono invariabilmen-

te aiclienti, perché, spiegaPao-

lo SottocornoLa,consigliere de-

legato e direttore commercia-

le di Telmotor: "ciò che emer-

ge rispettoaquestoquesito co-
stituisce l'abbrivio per qualsi-

asi ragionamento volto a inne-

scare sceltediverseo amiglio-

rare quelle in essere". Le rispo-

ste sonopoi analizzatedai tec-
nici, organizzati in uffici presen-

ti nellasede centraledella so-
cietà così come nelle suefiliali

periferiche.

A LEZIONE
La stessaAcademy di Telmotor,
scuolapensataperLa formazio-
ne continua dei clienti, maan-

cora prima dei dipendenti, èim-

postata come acceleratoredi

conoscenze. L'aziendaattribui-
sce alla formazione, infatti, un

valore primario, certificato da-

gli oltre 100 corsi specialisti-

ci promossi ogniannoedal mi-

gliaio di personeche Li frequen-

tano, L'impegno profuso daTel-

motor in materiadi formazione
evidenzial'aspettativadi un fu-

turo roseo. PaoLo Sottocorno-
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La assicura:" Siamo stati tra gli
antesignani di una rivoluzione

che consideriamo ancora,nono-

stante La tanta strada coperta,

in una fase iniziale, Questo a si-

gnificare quante crediamo sia-
no Le opportunità che ancora si

prospettano aLL'orizzonte".

In Telmotor, da sempre, si è

consapevoli che il successo di

un'impresa deve andare di pari

passo con iL benessere dellaco-

munità di cui è parte.
Da qui, dalla coscienza che con

La crescita di un'azienda au-

menta anche La sua responsa-

bilitàsociale, nel 2016è nata la

Community Telmotor, fattore di

relazione con Le organizzazioni

non profit del territorio e stru-

mento con cui supportare, pre-

via segnalazione degli stessidi-
pendenti, onlus che si dedicano

aLsostegnodi persone fragili e
disagiate.

Sguardo al futuro
Una realtà propositiva

e dinamica, aperta

alLa definizione

di nuove partnership

177
In milioni

di euro,

il giro d'affari

del gruppo

fondato da Ugo

SottocornoLa

• Le sedi

sparse sul

territorio

nazionale

320
Il numero

di addetti,

di cui oltre

100 impegnati

nel settore

tecnico, che

fanno parte

del team

di Telmotor
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La sede di Bergamo Si trova in via Zanica, 91
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